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Cel zajęć 

Zapoznanie uczestników, w formie możliwie interaktywnej, z kluczowymi 
umiejętnościami miękkimi używanymi w codziennej praktyce w życiu zawodowym. 
Poprzez interakcję prowadzącego z uczestnikami uzyskiwana jest wysoka 
zbieżność prezentowanego materiału z zainteresowaniami i doświadczeniami 
uczestników. 

Treści kształcenia 

Omawiane są następujące zagadnienia: 
- negocjacje 
- skuteczne działanie 
- biznesowy savoir-vivre 
- proces szukania pracy 
- komunikacja ustna i pisemna  

Wymagania 
wstępne 

brak 

Zasady zaliczania 
zajęć 

Uczestnictwo w zajęciach (40%) 
Wysyłanie pisemnych komentarzy do zajęć (40%) 
wykonanie kilku zadań domowych (20%) 

 

Efekty kształcenia 

Po zakończeniu zajęć doktorant potrafi: Metoda weryfikacji 

1. Profesjonalne prowadzić negocjacje Gra symulacyjna 

2. Wskazać elementy decydujące o skuteczności działań 
konkretnej osoby i ocenić działania z tego punktu widzenia 

Dyskusja na seminarium + 
analiza case-study 

3. Zachowywać się zgodnie z regułami profesjonalnego savoir-
vivre 

Dyskusja na seminarium + 

analiza case-study 

4. Skutecznie zaplanować akcję szukania pracy oraz realistycznie 
ocenić jej przebieg 

Dyskusja na seminarium + 

analiza case-study 

5. Zaplanować skuteczne pismo biznesowe oraz prezentację ustną Zadanie pisemne + próbne 

wystąpienie ustne  
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Zapisy na zajęcia  

Kontakt do 
prowadzącego 

holub@amu.edu.pl    lub tel. 600 237325 
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